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Storia del Gruppo Tecnocasa 

 Il Gruppo Tecnocasa, azionista di maggioranza di CF 
Assicurazioni, è nato nel 1986 come rete di agenzie di 
intermediazione immobiliare in franchising, alle quali si 
sono affiancate successivamente quelle di mediazione 
creditizia 

 
 Il Gruppo è cresciuto nel tempo sia dal punto di vista 

numerico, sia da quello organizzativo, grazie 
all’individuazione di nuovi spazi di mercato che hanno 
prodotto nuove opportunità in settori strettamente 
connessi all’immobile 

 
 Tecnocasa rappresenta oggi il maggior gruppo, a livello 

nazionale ed europeo, attivo nel settore immobiliare e 
nella mediazione creditizia, con oltre 10 mila 
collaboratori in tutto il mondo. 

 

 



I settori del Gruppo Tecnocasa 

Numero Agenzie nel mondo: 2.736 
Nazioni: 8 
Numero collaboratori: oltre 10.000 
Copertura franchising rispetto al 
benchmark: 48,19% 

 
Attiva da oltre 20 anni 
630 consulenti del credito  
171 punti vendita Kiron ed Epicas 
12.000 mutui nel 2016 
1,4 mld € valore dei mutui 2016 
35.000 clienti serviti negli ultimi 3 anni 

 
Attiva da oltre 10 anni Finanziaria 
Familiare opera nel settore del credito  
alle famiglie con una forte  
specializzazione nella cessione del 
quinto dello stipendio, sia attraverso  
l’erogazione diretta sia tramite la 
distribuzione di prodotti dei migliori  
istituti bancari italiani ed esteri  

IL SETTORE FINANZIARIO 

 
230.000 Clienti 
100 Agenti &  Broker 
10 Banche e Finanziarie 
Oltre 2.000 Mediatori Creditizi  
(di cui 700 Rete Kìron Parter S.p.A.) 
 

IL SETTORE ASSICURATIVO 

IL SETTORE IMMOBILIARE IL SETTORE CREDITIZIO 



I numeri Tecnocasa in Italia e nel mondo 

Dati al 31.01.17 
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Fonte: Gerardopaterna.com (ex Immofranchising.net) 

Posizionamento franchising immobiliare Tecnocasa/Tecnorete 2016 

48,19% 



Posizionamento Kiron Partner SpA (Mediazione Creditizia) 

Fonte: rilevazione società iscritte OAM Dicembre 2016 

Numero punti vendita per brand 



Il Gruppo CF Assicurazioni 
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CF nasce nel 2007 con 
l’obiettivo di proporre 
soluzioni assicurative 

legate al credito 

Il Gruppo Tecnocasa 
diventa socio di 

maggioranza di CF 
Assicurazioni 

Nasce CF Life, 
controllata al 100% da 

CF Assicurazioni,  
specializzata nel 
comparto Vita e 

Risparmio 

Oltre 230.000 Clienti, ampia 
offerta (Salute, Casa, Reddito, 

Risparmio) e rete capillare:  

- 100 Agenti e Broker 
- 10 Banche e Finanziarie  
- Oltre 2.000 Mediatori 

Creditizi (di cui 700 Rete 
Kìron Partner S.p.A.)   



Le società del Gruppo CF Assicurazioni 

Geco.IT 

Società informatica che 
sviluppa software per 

rispondere velocemente 
alle esigenze degli 
Assicurati e offrire 

professionalità e qualità 
del servizio  

Società di distribuzione 
assicurativa che collabora 

con una rete di 
intermediari composta da 
agenti, subagenti e broker 

Compagnia controllata al 
100% da CF Assicurazioni 
e specializzata nell’offerta 

di soluzioni Vita e 
Risparmio 

Capogruppo del Gruppo CF 
iscritto all’Albo dei Gruppi 

Assicurativi al n. 042 



I numeri chiave di CF 
 

    
    
   Raccolta Premi 2016 (Danni + Vita): 
                 € 49.977.778  
 
  Raccolta Premi 2017 stimata (Danni + Vita): 
                 € 51.677.754 
 
 
 

 
Indice di solvibilità SII al 30.06.2017  
   

  CF Assicurazioni: 154,25% 

  CF Life: 183,06% 

 
 

68.000 nuovi 
contratti nel 

2016 

Riserve Premi CF Assicurazioni (30.06.2017): 45.754.979 €  
 
Riserve matematiche CF Life (30.06.2017): 32.209.418 € 

 
 



Una risposta concreta a tutti i principali bisogni 
di serenità e sicurezza 

Casa e 
Reddito 

Una gamma completa di soluzioni accessibili e 
personalizzate 

 
 

L’offerta assicurativa 

Salute 
Vita e  

Risparmio Welfare Credito 



Piano industriale 2017-2021 del Gruppo CF 

 Rafforzamento sinergie 
con la rete di mediatori 
creditizi Kiron Partner 

 Proposizione 
commerciale congiunta 
CF - Finanziaria Familiare 

 Creazione rete 
distributiva proprietaria 

 Riorganizzazione 
sistemi informativi 

 Internalizzazione di 
funzioni di controllo 

 Riassetto 
organizzativo 

 Rimodulazione Riass 
 Efficientamento 

gestione sinistri 

Sinergie 
commerciali   

Gruppo 
Tecnocasa   

Recupero 
redditività 

Rafforzamento 
delle competenze 

strategiche 

Linee Guida  
Piano 2017-2021 

Nuovi prodotti e 
rafforzamento 

rete vendita 

 Nuova offerta Welfare 
 Evoluzione della 

gamma di offerta 
attraverso la richiesta 
autorizzazione ad 
operare nel Ramo 
Credito e nel Ramo III 

 Lancio di ulteriori 
prodotti innovativi  

 Potenziamento reti di 
vendita 

Crescita dei premi stimata per il periodo 2017 - 2021 
pari al 140% con un CAGR del 25,4% 


